
e-비즈니스 활성화 교육 온라인 마케팅 심화 과정 안내

1 교육 목적

 m 온라인 쇼핑 고객 지속적 증대, 소셜네트워크서비스(SNS) 이용자

확대 등 다양한 대내외 여건에 대응한 온라인 유통트렌드 안내

 m 농업인 경영․마케팅 역량 강화 교육을 통한 소득 증대 도모

2 교육 개요

 m 교육기간 및 장소: 2019. 2. 8.∼4. 5/농업기술원 2층 IT서비스실

    ※ 개강식: 2019. 2. 8.(금) 14:00-

 m 교육내용: 농산물 온라인 판매 전략 수립, 온오프라인 판로별 특성 안내

 m 교육목표: 충성고객 증대, 농산물 판로 확대

 m 교육인원/횟수: 26명/10회

 m 교육운영 기준

  - 중복교육 제한: 1명당 1과정 

  - 교육이수 시간은 개강식 및 수료식 교육 포함 산정

  - 미이수 시 ՛20년 e-비즈니스 활성화 교육 시 패널티 부여(선착순 제외)

  - 수료 및 이수 발급 기준

이수확인서 미발급
30~80% 경우 참석한 만큼의 출석시간 표기,

80%이상 참석 시 100% 참석한 것으로 출석시간 표기

수료증 미발급 - 100% 참석한 것으로 출석시간 표기

참석률(%) 10 20 30 40 50 60 70 80 90 100

 m 제출서류

  - 자가진단표<서식 1>(교육 수료 및 이수 내역이 없을 시 제출)

  - 교육신청서<서식 2>

  - 서약서 및 안전사고 책임각서<서식 3>



r 선정기준: 과정별 신청 선착순 26명(아래 기준 1개 이상 해당 시)

【 붙 임 】

  m <별첨 1> 교육일정표
  m <서식 1> 교육생 자가진단표
  m <서식 2> 교육신청서
  m <서식 3> 서약서 및 안전사고 책임각서

m 홍보·판매 중급반

 - 농업기술센터 정보화교육 이수 및 수료 농업인

 - 농업기술원 e-비즈니스 활성화 교육 이수 및 수료 농업인

 - <서식 1> 자가진단표 체크박스(☑) 4개 이상 농업인

m 마케팅 심화반

 - 농업기술원 e-비즈니스 활성화 교육 이수 및 수료 농업인

 - <서식 1> 자가진단표 체크박스(☑) 6개 이상



교 육 일 정 표
<온라인 마케팅 심화반>

회차 강의일시 강    의    주    제 시간 강  사

OT 2. 8. 
(금) 14:00~16:00

○ 개강식(오리엔테이션) 및 교육
  · ՛19년 e-비즈니스 교육 계획 안내
  · e-비즈니스 우수 교육생 사례 발표

2
유정호

전인자

1 2. 18.
(월) 15:00~19:00

○ 유통 및 판로 트렌드 분석
  · 온오프라인 유통의 변화 및 트렌드 분석
  · 교육생 유통 및 판로 분석

4 김재준

2 2. 19.
(화) 15:00~19:00

○ 농가경영계획 작성(비즈니스모델 캔버스)
  · 온라인 마케팅 목표 설정

  · 농가경영계획 작성(비즈니스 모델 캔버스)

4 김재준

3 2. 20.
(수) 15:00~19:00

○ 온·오프라인 농산물 판매 전략 수립
  · 교육생이 작성한 사업계획 활용 컨설팅
  · 온·오프라인 농산물 직거래 전략 수립

4 김재준

4 3. 4.
(월) 15:00~19:00

○ 농산물 판매홍보· 기획
  · 판매채널, 광고채널, 홍보채널 분석 및 컨설팅
  · 채널별 연동 이벤트 기획

4 김재준

5 3. 5.
(화) 15:00~19:00

○ 고객관리
  · 오프라인 고객 DB 정리
  · 고객 DB 관리 노하우 및 기법

4 김재준

6 3. 6.
(수) 15:00~19:00

○ 온라인 판매통합관리 솔루션 활용
  · 온라인 판로 통합관리 솔루션 가입 및 활용
  · 온라인 판매 채널별 판매현황 분석

4 김재준

7 3. 18.
(월) 15:00~19:00

○ 온·오프라인 판로 확대
  · 판로확대를 위한 유통경로 정리
  · 판로별 수수료 및 상품이미지 정리

4 김재준

8 3. 19.
(화) 15:00~19:00

○ 크라우드 펀딩 및 폐쇄몰 입점용 기획서 작성 1
  · 크라우드 펀딩 및 폐쇄몰의 이해
  · 입점용 상품기획서 작성 지도

4 김재준

9 4. 1.
(월) 15:00~19:00

○ 크라우드 펀딩 및 폐쇄몰 입점용 기획서 작성 2
  · 상품기획서 컨설팅
  · 입점 과정

4 김재준

10 4. 2.
(화) 15:00~19:00

○ 교육생별 온라인 마케팅 전략 발표
  · 교육생별 온라인 마케팅 전략 발표
  · 교육생별 컨설팅

4 김재준

수료식 4. 5.
(금) 16:00~18:00

○ 수료식
  · 교육 수료생 만족도 및 건의사항 설문
  · 추후 교육 계획 안내 및 특강

2 유정호

교육 총 시간 44


